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Parceiro no aluguer

de equipamentos

A Nortaluga mantém o crescimento sustentado no
mercado interno. Depois do sucesso da filial de
Mangualde, inaugurada em 2009, a empresa abriu
uma segunda unidade em Torres Vedras e prepara-
se para conquistar o mercado da Zona Centro. Uma
empresa autossuficiente na sua actividade, cujo
frabalho merece o reconhecimento de clienfes de

Com mais de uma decada no ac-
tiva, a Mortaluga & uma empresa
reconhecida no pancrama empre-
sarial portugués. Competéncia téc-
nica diversificada, equipamentos
adequados 4s necessidades dos
seus clientes & uma equipa de pro-
fissionais especializados e poliva-
lentes, s8o as razdes primordiais
para a importante carteira de clien-

renome internacional.

tes fidelizados que a acompanha
ao longo dos anos. "Comegamos
por fazer o aluguer de equipamen-
tos para construcio civil, obras pu-
blicas e projectos de engenharia,
mas com o passar do tempo e com
a quebra do sector, diversificamos
a nossa oferta. Primeiro com a ma-
nutencdo da metalomecanica, on-
de se destaca a parceria com a
Comsa, responsavel pela maior re-
de ferroviaria da Peninsula Ibérica,
depois com a area electrica e, a
partir de 2006, com a area da ener-
gia, que hoje representa 55% da
nossa facturacao. Trabalhamos di-
rectamente com a EDP e com os
seus parceiros, oferecendo uma
cobertura de todo o territério nacio-
nal, 8 operamos com grupos gera-
dores de qualguer porte. Movimen-
tamos, em média, 15 a 20 grupos
de geradores, pessoas e camifes
por dia apenas para a actividade
de manutengdo pontual da EDP.

Temos também as situacoes de
emergéncia, como aconteceu no
inicio de 2013 na Zona Centro do
pais, em que criamos um centro lo-
gistico e movimentamos mais de
70 grupos de geradores numa se-
mana”, recorda Antdnio Alves, fun-
dador e administrador da Nortalu-
ga. “Recentemente, comegamos
também a apostar na area da bobi-
nagem, gque era um dos nossos
handicaps, tendo contratado pes-
soal para o efeito. E mais um com-
plemento a nossa aclividade. Nes-
te momento somos uma emprasa
autossuficiente, tanto a nivel de
equipamento e transporte do mes-
mo, como da equipa técnica, o que
nos da um potencial diferente face
a nagssa concorréncia’.

Apostas ganhas

A ascensac crescente, ano
apds ano, permitiu & empresa
abrir horizontes e realizar novas



apostas de negocio. "0 efeito de
proximidade e crucial nesta acti-
vidade e & também a razdo que
levou a Mortaluga a investir nas fi-
liais de Mangualde e Torres Ve-
dras. Em Mangualde, tivemos um
apoioc muito bom por parte da Ca-
mara Municipal na desburocrati-
zacao de todo o processo, e aca-
bamos por superar as nossas ex-
pectativas iniciais de negdcio.
Meste momento, a filial ja repre-
senta 55% da facturagao da em-
presa, o que & um resultado mui-
to positivo. Quanto a Torres Ve-
dras, apesar de s0 ter seis meses
de actividade, também temos um
feedback muito positivo. Conse-
guimos recuperar um cliente que
tinhamos perdido pelo factor da
distancia e que, por si 80, ja justi-
fica o investimento realizado”,
considera Antanio Alves.

A filial de Mangualde podera
ser ainda o local escolhido para
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desenvolver o mais recente pro-
jecto da Nortaluga. "Estamos ins-
talados num terreno de 8000m2,
o que podera ser ideal para a
criagdo de uma fabrica de grupos
geradores. Para ja, é um investi-
mento muito elevado e que nao
se justifica, mas penso que num
prazo de cinco anos podera ar-
rancar. Tudo depende da interna-
cionalizacao da empresa... Certo
& que vamos apostar em produ-
tos inovadores gue, preferencial-
mente, integrem as energias re-
novaveis no seu funcionamenta”,
revela o empresario,

Internacionalizacao

Mogambigue afirma-se como
mercado preferencial para a in-
ternacionalizagdo da Nortaluga.
“E um mercado que me atrai mui-
to & penso, ainda este ano, con-
seguir ter uma presenca la. A
Mortaluga nio tem essa necessi-
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dade, nem vai abordar 0 mercado
no sentido de ir buscar recursos
gue faltarm agui. Temos uma pers-
pectiva de elaborar um projecto
sustentado e de continuidade”,
destaca Antonio Alves. “A MNorta-
luga tem um conjunto de compe-
téncias que poderdo ser muito
importantes nesse mercado e,
com o fabrico de grupos de gera-
dores, wvocacionar-se-a ainda
mais para a exportagio. E o que
pretendemos a médio prazo”.
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